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IMPORTANTE

POLITICA DE NUESTRO EQUIPO

EL 100% DE LOS RESULTADOS QUE TENGAS EN ESTE PROYECTO, EL 100%
DE LOS RESULTADOS DEPENDEN DE TI. SI TIENES EXITO ES POR TU CULPA Y SI FRACASAS ES POR TU CULPA.

NOSOTROS VAMOS A FACILITARTE LAS HERRAMIENTAS NECESARIAS PARA QUE LOGRES LOS 0BJETIVOS
QUE TE PROPONGAS Y VAMOS A SERVIRTE DE APQYO EN EL MOMENTO QUE NECESITES DEL
EQUIPO...

SI ESTAS DE ACUERDO VAMOS A TOMAR ACCION Y BIENVENIDO AL EQUIPO MAS COMPROMETIDO
DE LA INDUSTRIA.

FIRMA DE APROBACION




CONFIGURACION

CONFIGURA TU OFICINA VIRTUAL
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EDIFICACION

QUE ES LA EDIFICACION?

ES CREAR UNA IMAGEN DE ALGO 0 ALGUIEN, RESALTAR CUALIDADES POSITIVAS. ESTA HACE CONSCIENTE A LA PERSONA DE LA
OPORTUNIDAD QUE LE ESTAS OFRECIENDO. A TRAVES DE LA EDIFICACION CREAMOS CREDIBILIDAD, COMPROMISO, CONFIANZA,
LEALTAD, SEGURIDAD EN LAS PERSONAS. ES INDISPENSABLE PARA QUE TODO AQUEL INDIVIDUO QUE VEA EL NEGOCIO TOME UNA
DECISION EN BASE A LO EXPLICADO.

A QUE O A QUIEN DEBEMOS EDIFICAR?

INDUSTRIA : ES IMPORTANTE QUE ENTES QUE NADA EDIFICAR LA INDUSTRIA DE (NETWORK MARKETING / REDES DE MERCADEQ ) YA
QUE LA PERSONA VA A SABER DE QUE SE TRATA'Y VA A ENTENDER LO VALIOSO QUE ES EMPRENDER UN NEGOCIO DE ESTE TIPO.

COMPARNIA : DEBES EDIFICAR A LA COMPANIA QUE REPRESENTAS, EDIFICAR A SUS DUENOS , SUPRODUCTO Y SU PLAN DE
COMPENSACION , SUS RESULTADOS SU EXPANSION Y MAS; EN POCAS PALABRAS DEBES DE CREAR UNA IMAGEN CON INFORMACION
REALY DETALLADA PARA QUE LAS PERSONAS LOGREN ENTENDER Y OBSERVAR LO QUE ESTAS OFRECIENDO.




EDIFICACION

EQUIPO: EDIFICAR A TU EQUIPO, UPLINE, CROSSLINE, LINEA DE AUSPICIO. AQUI VAS A EDIFICAR LOS RESULTADOS DE LAS PERSONAS
DE TU COMPANIA, DE TU ORGANIZACION, DE TU LINEA DE AUSPICIO, PARA CREAR UNA IMAGEN DE QUE EL NEGOCIO S| FUNCIONA YA
QUE PROBABLEMENTE TUS RESULTADOS NO HAN LLEGADO.

EL SISTEMA EDUCATIVO DE TU EQUIPO : ESTO ES FUNDAMENTAL PORQUE ASI SE ANDA EN UNA MISMA VISION, EN UN MISMO
ESQUEMA YA PROBADO PARA PODER TENER LOS RESULTADOS QUE SE ESPERA, SI SE SIGUE Y SE ESTUDIA EL SISTEMA, L0 QUE
ESPERAS, LLEGARA.

¢QUE VA A PROVEER LA EDIFICACION?
VA A PROVEER UN AMBIENTE SUMAMENTE POSITIVO Y AGRADABLE, CREARA UN SENTIDO DE SEGURIDAD QUE ESTIMULARA A LA
ACCION A LOS MIEMBROS DE LA ORGANIZACION, DOMINIO PARA HABLAR EN PUBLICO, Y MUCHAS COSAS POSITIVAS.

LA EDIFICACION LE DA TANTO PODER A USTED COMO A AL LIDER MAS PODEROSO DE LA ORGANIZACION. EL EDIFICAR AL UPLINE LE
DA PODER A USTED; CONTRARIO A LO QUE GENERALMENTE SE PIENSA, QUE SI UNO EDIFICA A OTRA PERSONA, ESTO NOS
EMPEQUENECE. MIENTRAS UNO EDIFICAR A OTRA PERSONA, UNO SE ENGRANDECE.




EDIFICACION

CUALQUIER PERSONA QUE ESTA COMENZANDO PODRIA DAR EL PLAN DE NEGOCIO DE TU COMPANIA, PERO SI NO HA APRENDIDO A
EDIFICAR, ENTONCES, ¢DE QUE VA A HABLAR?, SI NO TIENE EL CARRO, EL CHEQUE 0 ALGUN SUENO REALIZADO; ES POR ESTO

QUE LA EDIFICACION ES PARTE FUNDAMENTAL DEL PLAN. ES IMPORTANTE ENTENDER EL PODER QUE SE OBTIENE A TRAVES DE LA
EDIFICACION.

USTED NO PUEDE DESARROLLAR UNA RED SI NO ENTIENDE EL PROCESO DE EDIFICACION, YA QUE INHIBE EL PROCESO DE
DUPLICACION. LA EDIFICACION ES LA UNICA FORMA QUE UN DISTRIBUIDOR TIENE PARA DETERMINAR CON QUIEN VA A

TRABAJAR. UNO DE LOS PROBLEMAS MAS GRAVES EN ESTA INDUSTRIA ES DETERMINAR CON QUIEN UNO VA A TRABAJAR, YA QUE S
UNO TRABAJA CON LA PERSONA EQUIVOCADA PUEDE TENER UN SERIO PROBLEMA: ESTA PERDIENDO EL TIEMPO CON

LA PERSONA EQUIVOCADA, 0 NO ESTA INVIRTIENDO EL TIEMPO CON LA PERSONA ADECUADA




9 PASOS PARA DUPLICAR




TU PORQUE

ESTE ES EL PASO MAS IMPORTANTE

ESTAS SON TUS RAZONES PRINCIPALES PARA HACER NETWORK MARKETING. SI NO TIENES ESTAS RAZONES CLARAS, CREEME QUE
A CUALQUIER RETO QUE TE ENCUENTRES EN EL CAMINO (Y TE LOS VAS A ENCONTRAR) SALDRAS CORRIENDO DE LA PROFESION.
UN “POR QUE” CLARO, ES TENER TUS PIES BIEN PUESTOS EN EL NEGOCIO, PREPARADO PARA CUALQUIER TERREMOTO. Y ES
IMPORTANTE QUE ESOS “POR QUE'S” 0 ESAS “RAZONES PARA HACER EL NEGOCIO” SEAN FUERTES Y NO SIMPLES DESEOS 0
ASPIRACIONES.

TU “POR QUE” TE PUEDE SALVAR LA VIDA EN NETWORK MARKETING
LO QUE ES ALGO MUY IMPORTANTE TAMBIEN, ES QUE TU DEBES TENER APUNTADOS TODOS LOS “POR

QUE S” DE TUS PATROCINADOS DIRECTOS. ES CLAVE SABER QUE ES LO QUE MUEVE A TU EQUIPO.
CUALES SON SUS SUENOS, ANHELOS, ETC




TU PORQUE

ESTO TE VA A SERVIR PARA PODER CONFRONTARLOS CON SUS RAZONES MAS FUERTES SI ES QUE EL CASO SE DA. ES DECIR, SI ES
QUE VIENE ALGUIEN DE TU EQUIPO Y TE DICE :

“OYE, MIRA, MUCHA GENTE ME HA DICHO QUE NO, CREQ QUE SOLO ME VOY A QUEDAR CON LA MEMBRESIA “, TU VAS A PODER
AYUDARLO DICIENDO

“OK, PERFECTO, SI TU ESTAS PREPARADO PARA OLVIDARTE DE TU VIAJE A DISNEY CON TUS HIJOS, DE COMPRARLE ESE AUTO A TU
MAMA, DE CAMBIAR A LOS CHICOS DE ESCUELA Y DE POR FIN TENER UNA LUNA DE MIEL; PUES YO ESTARE PREPARADO PARA

DEJARTE IR“. TE LO AGRADECERAN TODA LA VIDA &




TU PORQUE

COMO IDENTIFICAR ESE PORQUE Y TENERLO MUY CLARO

DECIDE LO QUE QUIERES - TU PORQUE DEBE SER TAN ESPECIFICO QUE HASTA UN NINO DE 6 ANOS PUEDA ENTENDERTE Y PODER
EXPLICARLO A OTRO NINO

ESCRIBELO - SOLO EL 3% DE LOS ADULTOS ESCRIBEN SUS METAS Y GANAN 10% MAS QUE EL RESTO DE LAS OTRAS PERSONAS CON
LOS MISMOS TALENTOS Y HABILIDADES.

ESTABLECE UNA FECHA LIMITE - UNA META SIGNIFICA UN SUENO CON UNA FECHA LIMITE. ESTO TE PERMITE ACTUAR DE FORMA
FORZADA PARA TU MENTE SUBCONSCIENTE.Y HACE QUE TE LEVANTES TEMPRANO Y TE ACUESTES TARDE OSEA QUE TE HACE
SENTIRTE COMPROMETIDO CON TU SUENO REALMENTE .




PROYECCION DE RANGO

CREES QUE LAS PERSONAS QUE FRACASAN PLANEAN FRACASAR ? NO LO CREO ASI, EL PROBLEMA ES QUE NO HAGEN PLANES NI
TIENEN METAS. LA MAYORIA DE LAS PERSONAS NO PLANIFICAN FRACASAR SI NO QUE FRACASAN POR NO PLANIFICAR.

Primer Paso - 1 Socio Miembro Segundo Paso - Membresia Gratuita Tercer Paso - Membresia Gratis
Y un Directo Membresia Gratis




COMPROMISO

EL COMPROMISO ES UNA DE LAS PIEZAS CLAVES ANTES DE INICIAR; ANTES DE CUALQUIER OTRA COSA, DEBES AFRONTAR UNA
REALIDAD QUE SEGURAMENTE TU PATROCINADOR TE DIJO PERO EN EL MOMENTO NO PRESTASTE MUCHA ATENCION: EN ESTE NEGOCIO
NO SE HACE DINERO FACIL

6 COMPROMISOS BASICOS QUE DEBES ASUMIR

SEGUIR EL SISTEMA : RECUERDA QUE ADQUIRISTE UNA FRANQUICIA. Y TODAS LAS FRANQUICIAS DEL MUNDO FUNCIONAN DE LA MISMA
MANERA: TIENEN UN SISTEMA 100% COMPROBADO PARA QUE EL NEGOCIO SEA'Y SE MANTENGA SIMPLE.

DEDICARLE TIEMPO A TUNEGOCIO : DEBES DEDICARLE AL MENOS 15 HORAS SEMANALES, PERO DEBES EMPLEARLAS DE LA MANERA
CORRECTA PARA MEJORES RESULTADOS.

INVIERTE EN TU DESARROLLO PERSONAL : ES UNA REALIDAD: TU NEGOCIO VA A CRECER TANTO COMO TU CREZCAS. EL ACTIVO MAS
IMPORTANTE QUE TIENE LA EMPRESA NO SON LOS CRUCEROS 0 LA MEMBRESIA. NO. EL ACTIVO MAS IMPORTANTE ERES TU.

PASE LO QUE PASE CUMPLE MINIMO 18 MESES EN EL CLUB : NO MENOS DE ESO




COMPROMISO

ASUME LA RESPONSABILIDAD DE TU ACTIVACION : DEBES TENER LA RESPONSABILIDAD DE TENER TU MEMBRESIA ACTIVA EN
TODO MOMENTO Y PONER PAGO RECURRENTE PREFERIBLEMENTE ESTE PAGO MENSUAL ES EL QUE AFIRMA TU COMPROMISO CON
LOS RESULTADOS QUE ESTAS BUSCANDO.

MANTEN EL NEGOCIO SECRETO : NO HAGAS PUBLICO QUE COMENTASTE EN NUESTRO CLUB MANTEN LA CURIOSIDAD EN TUS
REDES SOCIALES Y SOLO SIGUE LOS PASOS DEL SISTEMA. LA CURIOSIDAD ES UN ARTE EN ESTE NEGOCIO.




LISTA DE CONTACTO

CREA TU LISTA DE CONTACTOS

COMIENZA CON LOS CONTACTOS EN TU TELEFONO CELULAR,LUEGO LA DE TUS REDES SOCIALES FACEBOOK, INSTAGRAM ETC. TU
LISTA DEBE SER NO MENOS DE 200 CONTACTOS PARA GOMENZAR. UNA VEZ YA TENGAMOS NUESTRA LISTA CREADA LA
DESGLOSAREMOS PARA PODER TRABAJARLA DE FORMA CORRECTA. IMPORTANTE CREAR TU LISTA FISICA EN PAPEL.

200 CONTACTOS DONDE ? DESGLOSA LA LISTA
« CONTACTOS DEL TELEFONO « CONTACTOS DE CONFIANZA
« FACEBOOK « CONTACTOS CONOCIDOS
 INSTAGRAM « CONTACTOS DESCONOCIDOS
« WHATSAPP

* REFRESCADOR DE MEMORIA




ESTE REFRESCADOR DE MEMORIA FACIL TE AYUDARA

A CREAR TU PRIMERA LISTA DE AMIGOS GLAVE.

LOS MIEMBROS DE TU PROPIA FAMILIA:

PADRE Y MADRE
SUEGRA / SUEGRO
ABUELOS « NINOS
HERMANOS HERMANAS
TIAS Y TIOS

SOBRINAS Y SOBRINOS
PRIMOS

LISTA QUE YA TIENES:

LIBRETA DE DIRECCIONES ACTUAL / EN LINEA GESTOR DE
CONTACTOS

LISTA DE DIRECCIONES DE CORREO ELECTRONICO

LOS CONTACTOS TU TELEFONO

LISTA TARJETAS DE DIA FESTIVO

LISTA DE INVITADOS DE BODA

LISTA DE INVITADOS DE CUMPLEANOS DE LOS NINOS
LISTA DE TARJETAS DE NEGOCIOS

LISTA DE CONTACTO

REDES SOCIALES:
* FACEBOOK

* LINKEDIN

* PLAXO

* GORJEO

* SKYPE
CUALQUIER OTRAS TUS AMIGOS MAS CERCANOS Y CON LOS QUE TE ASOCIAS EN
REGULARIDAD:

* AMIGOS Y VECINOS

 PERSONAS CON LAS QUE TRABAJAS
 MIEMBROS DE LA IGLESIA

AMIGOS CON CUAL COMPARTES AFIGIONES:
 AMIGOS DE CAMPAMENTO

* SOCIOS DE CLASE DE BAILE

* CLASEDE DIBUJO

e AMIGOS DE LIGA DE FUTBOL FANTASIA
e COMPANEROS DE PESCA

* AMIGOS CAZA

e COMPANEROS DE CLASE DE KARATE

* (GLASE DE CANTO




LISTA DE CONTACTO

ESCULTURA * TINTORERO e PARES DE AMIGOS DE LOS NINOS
* AMIGOS PARA TRABAJADORES DE MADERA  TENDERO / OPERADOR DE GASOLINERA e (QUIROPRACTICO
* AMIGOS DEL ENTRENAMIENTO e ESTILISTA DE PELO / PELUQUERO  LOS MIEMBROS DEL CLUB
LAS PERSONAS CON LAS QUE JUEGAS: * AMA DE LLAVES  REPARTIDOR
* BOLOS * AGENTE DE SEGUROS * (CONTROLADOR DE FEDEX / UPS
e FUTBOL * ABOGADO - COMERCIANTES * BOMBERO
* GOLF e FARMACEUTICO * FLORISTA
* RACQUETBALL * PROFESORES ANTERIORES * JOYERO
* TENIS  LAS PERSONAS EN SU CIUDAD NATAL * AGENTE DE ARRENDAMIENTO
 VOLEIBOL * VECINOS ANTERIORES * CARTERO
 GUALQUIER OTRO JUEGO  LAS COHORTES MILITARES * MINISTRO / PASTOR Y SU ESPOSA
AQUELLOS QUE HACE NEGOCIOS: e JUBILADOS COMPANEROS DE TRABAJD * PELUQUERO DE MASCOTAS
e MECANICO e AGENTE DE BIENES RAICES e FOTOGRAFO
* CONTADOR * AGENTE DE VIAJES e POLICIA
 BANQUERO GQUIENES SON MIS ...2 * ADMINISTRADOR DE LA PROPIEDAD
e CUIDADOR DE NINOS * ARQUITECTO  MIEMBROS DEL EQUIPO DE DEPORTES
* PROVEEDOR DE CUIDADO DE NINOS  MIEMBROS DE ASOCIACGIONES (DE LOS NIi0S TAMBIEN & SUS PADRES) f
 VENDEDOR DE AUTOS e CONDUCTOR DE AUTOBUS o SASTRE

e DENTISTAS (DE SUS H1JOS TAMBIEN)  CGARNICERO / PANADERO
e DOCTOR (DE SUS HIJOS TAMBIEN) * TECNICO EN COMPUTADORAS

 VETERINARIO




COMPANEROS DE ESCUELA
JEFES ANTERIORES
&QUIEN ME VENDIO ..
AIRE ACONDICIONADO
BARCO

CARTAS DE NEGOCIOS
CAMPER

COCHE / CAMIONES
COMPUTADORA

TELEFONO MOVIL
LAVAVAJILLAS / LAVADORA
EQUIPOS / SUMINISTROS
LICENCIA DE PESCA
MUEBLE

GAFAS / CONTACTOS

CASA

LICENCIA DE CAZA
REFRIGERADOR

LOS NEUMATICOS Y PIEZAS DE AUTOMOVIL
TV / ESTERED
ASPIRADORA NUEVAS

ELEMENTOS DE LA BODA

SE INDIVIDUOS QUE:

ESTAN ACTIVAMENTE BUSCANDO TRABAJO
A TIEMPO PARCIAL

¢AMBICIOSO

GENTUSIASTA

SON EMPRESARIAL

LA GENTE QUE CUIDA
¢CAMPEONES

ARE FUN & FRIENDLY

¢-RAISERS FONDO

ESTA ORIENTADO A OBJETIVOS
&SON LIDERES NATURALES

SE ORGANIZAN

GPENSAMIENTO POSITIVO

SON AUTO-MOTIVADOS

ES SOLTERO MAMA / PAPA

¢LOS JUGADORES DEL EQUIPO
¢SUS INFANTILES AMIGOS PADRES
PUEDE ESTAR INTERESADO EN SU
PRODUCTO 0 SERVICIO?

LISTA DE CONTACTO

NO LES GUSTA SU TRABAJO

HA SIDO EN EL NETWORK MARKETING
TIENE CARACTER E INTEGRIDAD

TIENE H1JOS EN LA UNIVERSIDAD

TIENE CONOCIMIENTOS DE COMPUTADORAS

Y DE INTERNET

TIENE TRABAJO PELIGROSO

TIENE DESIRE & DRIVE

TIENE UNA GRAN SONRISA

TIENE QUE PAGAR SUS CREDITOS LA DEUDA
DE TARJETA

TIENE HABILIDADES PARA HABLAR EN PUBLICO

SOLO SE CASO
RECIEN GRADUADO
SOLO TUVO UN BEBE
SOLO DEJAR SU TRABAJO 0 ESTA FUERA
DETRABAJO

ENCANTAN LOS RETOS
ENCANTA APRENDER.COSAS




INVITACION

COMO INVITAR UTILIZANDO LAS PREGUNTAS CLAVE

PRIMER PASO - SALUDAR Y CREAR RELACION SI CONTESTA S SICONTESTAND _ semerics
HOLA COMO ESTAS? GOMO ESTA LA FAMILIA 2 TUS HIJOS ? CUENTAMEQUETALLA ~ CONOCESAUNAMIGO | HASVISTO VIDEOS
EXPERIENCIA? - OFAMILIAR QUEHAYA | OFOTOS SOBRE
SEGUNDO PASO - CREAR EL ENLACE  VIAJADO EN CRUCEROS? | CRUCEROS DE LUJO ?
AMIG TIENES 5 MINUTOS PORQUENO HASVIAJADO | quE TE DICEN ELLOS | QUE TE PARECE
PARA ESLOGAARNIE HIE GUSTARIA MAS 2 ~ DELOSVIAJES? | ESAEXPERIENCIA ?
HACERTE UNAS PREGUNTAS ? | | '

ALGUNA VEZ TE HAS

SIESTAS EN LLAMADAS A TRES PLANTEADO IR DE CRUCERQS ?
PERFECTO TE VOY A PRESENTAR UN AMIGO EL TE VA |
A ESTAR HACIENDO LAS PREGUNTAS SE LLAMA Y PORQUE NO HAS VIAJADO 9/

CUENTA 100% GON MI CONFIANZA.

TERCER PASO - HAGER PREGUNTAS CLAVES
1- ALGUNA VEZ HAS VIAJADO EN CRUCEROS DE LUJO ?




INVITACION

CUARTO PASO - TRANSICION DE CONCIENCIA

JOSE YO TAMBIEN PENSABA IGUAL PENSABA QUE NO PODIA (l!lE DIA ES MEJOR PARA 17

VIAJAR PORQUE NO TENIA TIEMPO Y PORQUE TAMPOCO DIA 1 ODIA2

TENIA DINERO PERO EN REALIDAD NO HABIA VIAJADO

PORQUE NO TENIA UN PLAN.. A PRIMERA HORA SEGUNDA HORA
QUIERO QUE VEAS UN PLAN QUE TE VA A PERMITIR VIAJAR PERFECTO QUEDAMOS QUE NOS VERIAMOS EL
ESTE ANO Y POR MUCHO MENOS, IGUAL QUE ME L0 HA DIA HORA

PERMITIDO A Mi VIAJAR A TAL LUGAR ESTE ANO ME LUGAR

GUSTARIA CONTARTE PERO TENGO POCO TIEMPO , ,
JOSE ME GUSTARIA PODER SEGUIR HABLANDO PERO ESTOY

GITA SUPER OCUPADO NOS VEMOS EN LA CITA Y HABLAMOS MAS
QUE GUSTO PODER SALUDARTE =, 4,

CUANDO ES MEJOR PARA TI PODER (REUNIRNOS) ?

EN SEMANA O FIN DE SEMANA ?
EN LA MANANA 0 EN LA TARDE ?




PRESENTACION

PARTE A : CUENTA TU HISTORIA

1- PRESENTARTE

2- DESCRIBE QUE TE LLEVO A LA BUSQUEDA DE UNA NUEVA OPORTUNIDAD DE NEGOCIOS
3-EXPLICA COMO CONQCISTE TU NEGOCIO DE MERCADEQ EN RED

4-REVELA TUS DUDAS

5-EXPLICA GOMO EL NEGOCIO DE MERCADEO EN RED A GAMBIADO TU VIDA

6-REVELA COMO TAMBIEN A CAMBIADO LA DE TUS SOCI0S

7-ANADE TU LLAMADO A LA ACCION

8-TU VISION

EL TIEMPO IDEAL PARA CONTAR TU HISTORIA ES NO MAS DE 4 MINUTOS
4 MINUTOS ES MUCHO MAS QUE SUFICIENTE PARA QUE LA PERSONA PUEDA IDENTIFICARSE
EN ALGUNA PARTE CON TU HISTORIA.

PARTE B : PRESENTACION

LA PRESENTACION LA VAS A IR APRENDIENDO EN LOS CURSOS Y DIARIAMENTE ESCUCHANDOLA EN EL SISTEMA
LA PRESENTACION NO ES SOLO LO QUE PROVOCARA QUE UNA PERSONA COMIENCE SI NO QUE LA COMBINACION

m DE LAS 3 PARTES




PARTE C : PREGUNTAS DE CIERRE

PRESENTACION

TRATA DE HACER LOS CIERRES A 3, OSEA CON UNA PERSONA MAS EN LA LINEA ES MAS EFECTIVO PERO LO GIERTO ES
QUE NO TODAS LAS VECES TENDREMOS A NUESTRO PATROCINADOR DISPONIBLE PARA CERRAR A TODOS
L0 QUE ES MAS INTELIGENTE QUE TU TAMBIEN ESTES PREPARADO PARA HACERLO SIMPLE.

QUE FUE LO MAS QUE TE GUSTO ?

LA PARTE DE VIAJAR

OSEA QUE TE GUSTARIA PARTICIPAR COMO MIEMBRO, PARA VIAJAR CORRECTO ?

QUE DUDAS TIENES RESPECTO A NUESTRA MEMBRESIA ?
MUY BIEN, AHORRAR 100 DOLARES AL MES PARA TI ES PROBLEMA ?

SIRESPONDE NO SIRESPONDE Sl

SINO SON PROBLEMAS LOS 100 TIENES ALGUNA MANERA
DOLARES QUE TE PUEDE DETENER EL DE CONSEGUIR EL DINERO
QUE PUEDAS COMENZAR HOY ? ANTES DE 48 HORAS ?
GUAL ES LA TARJETA QUE PARA CUANDO TU PIENSAS
FRECUENTAS UTILIZAR VISA QUE PUEDES TENER EL DINERO
0 MASTERCARD ? PARA INICIAR ?

LA PARTE DE VIAJAR GRATIS Y GANAR DINERO

OSEA QUE TE GUSTARIA PARTICIPAR COMO SOCI0 MIEMBRO,
PARA VIAJAR GRATIS Y GANAR DINERO CORRECTO ?

QUE DUDAS TIENES RESPECTO A NUESTRO NEGOCIO ?
MUY BIEN, 295 DOLARES PARA Ti SON PROBLEMA ?

SIRESPONDE NO SIRESPONDE Sl

SINO SON PROBLEMAS LOS 295 TIENES ALGUNA MANERA
DOLARES QUE TE PUEDE DETENER EL DE CONSEGUIR EL DINERO
QUE PUEDAS GOMENZAR HOY ? ANTES DE 48 HORAS ?

CUALES LA TARJETA QUE PARA CUANDO TU PIENSAS
FRECUENTAS UTILIZAR VISA QUE PUEDES TENEREL
0 MASTERGARD ? PARA INICIAR ?



SEGUIMIENTO

DESPUES DE PRESENTAR LA OPORTUNIDAD DE NEGOCIOS DE INCRUISES TIENES 24 A 48 HORAS PARA REALIZAR UN BUEN
SEGUIMIENTO. EL OBJETIVO DE ESTE SEGUIMIENTO ES AYUDAR AL PROSPECTO A TOMAR LA DECISION CORRECTA.

PERMITA QUE CADA UNO JUZGUE POR SI MISMO NO DISCUTA NI LE PRESIONE DEJE QUE ELIJA LO QUE DESEA.

VERIFIQUE SI SU PROSPECTO TIENE ALGUNA PREGUNTA 0 DUDA Y ACLARELA CON ACTITUD POSITIVA. PROBABLEMENTE USTED
TENDRA QUE EXPLICAR CIERTOS ASPECTOS DE LA OPORTUNIDAD DE NUEVO. NO SE PREOCUPE SI HAY PREGUNTAS SI EL PROSPECTO
TIENE PREGUNTAS ES UNA BUENA SENAL DE INTERES .

PERO ESTO ES IMPORTANTE : LIMITESE A CONTESTAR Y ACLARAR LAS DUDAS DE SUS PROSPECTOS.

UN ERROR COMUN DE LOS SOCIOS ES TRATAR DE CONVENCER CON EXCESO DE INFORMACION O TECNICA DEL PRODUCTO O PLAN DE
COMPENSACION.




SEGUIMIENTO

POR LO TANTO USTED TIENE QUE PROVOCGAR UN PLAN DE SEGUIMIENTO DE 24 A 48 HORAS -

HAZLE LLEGAR VIDEOS DE TESTIMONIOS DE ACUERDO A SU PROFESION :
ENTREGA LA ENCUESTA Y PROGRAMA UNA SEGUNDA CGITA ENTRE 24 Y 48 HORAS :

SITUVIERAS LA OPORTUNIDAD D,E VIAJARY , QUE 10 PERSONAS TE GUSTARIA QUE SIELTIEMPO Y EL DINERO NO FUERAN UN PROBLEMA QUE TE
CONOCER EL MUNDO A QUE 5 PAISES TE GUSTARIA IR ? FUERAN CONTIGO ? GUSTARIA MEJORAR ?
1 1 B. EJEMPLO

2. 2 1. CASA

3. 3 8. CARRO

4. 4 9. EDUCACION

b. b 10.
SINECESITARAS 10 PERSONAS PARA DESARROLLAR UN NEGOCIO CUANTO DINERO TE GUSTARIA GANAR MENSUALMENTE ?
MUNDIAL QUE 10 PERSONAS ELEGIRIAS DE CONFIANZA ?

| 5 1 ANO -

2 1. .

; g 3 ANOS

4 9. .

: 0 5 ANOS
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DUPLICAR

ENSENE CONSTANTEMENTE LOS NUEVE PASOS DE LA GUIA DE DUPLICACION A SUS NUEVOS SOCIOS.
LA MEJOR FORMA DE ENSENARLOS ES: SIGUIENDO LOS PASOS Y MODELANDOLOS.

ES IMPORTANTE APRENDER BIEN LAS COSAS PARA QUE PUEDA TRANSFERIR CORRECTAMENTE A SU GENTE. NUESTRO EJEMPLO ES
LA MEJOR MANERA DE TRANSFERIR NUESTROS CONOCIMIENTOS A LA RED.

MANTENGA SU NEGOCIO SIMPLE. HAGA COSAS QUE LA GENTE ENCUENTRE SENCILLAS DE DUPLICAR Y GOPIAR PRIMERO, USTED

APRENDE; LUEGO ENSENA A OTROS Y FINALMENTE ENSENA A ENSENAR, A TRAVES DE HISTORIAS, TESTIMONIOS Y PREGUNTAS.
ESTAES LA MEJOR FORMA.

ENSENANDO SE APRENDE MAS




ACTUA Y GANA

E
‘
‘ : ’ v
!
J

ololcoos EJEMPLOS
) HIPOTETICOS

| DENTRO DE UN
$350.00 250CD 200CD | MISMO MES

BONO BONO MEMBRESIA |

; INSTANTANEO PRODUCCION  GRATUITA CALENDARIO Y MES

SEEIS

5 MIEMBROS

5 SOCIOS MIEMBROS

$100.00 200 CD

BONO MEMBRESIA
INSTANTANEO GRATUITA

0
C‘CCCGG“‘

10 SOCIOS MIEMBROS
$960.00 500 CD 200 CD

BONO BONO MEMBRESIA
INSTANTANEO PRODUCCION GRATUITA




ACTUA , GANA Y ENSENA

RECOMENDADO
PARA PAREJAS
200CD
MEMBRESIA |
GRATUITA §
250 CD
BONO ﬁ
@ PRODUCCION 3
100CD |
SENIOR  }
! | TEAM LEADER
$350.00 250 CD 200 CD $350.00 } | $350.00 250CD  200CD $350.00 $350.00 |
t BONO BONO MEMBRESIA BONO BONO BONO = MEMBRESIA BONO BONO
{ INSTANTANEO PRODUCCION GRATUITA SEMANAL } { INSTANTANEO PRODUCCION  GRATUITA SEMANAL SEMANAL
‘ LO QUE GANA TU DIRECTO TU BONO LO QUE GANA TU PAREJA TU BONO
CUANDO AYUDAS A UN DIRECTO A SI COMIENZAS FUERTE
CONSEGUIR INGRESOS CADA SEMANA Y ESA MISMA SEMANA DE DOMINGO A DOMIN &
TE VAN A PAGAR EL 100% REGISTRAS TUSS5Y LOSS5DE TU ==

PAREJA ESTO SUCEDE
m EL BONO SEMANAL ES MUY LUCRATIVO B @ y
-_—— $1,050 DOLARES/CASHY 1.000-88 t




PRIMERAS PUBLICACIONES
ESTOY POR SEPARAR MI PROXIMO ¢ALGUNO DE MIS AMIGOS QUE A EL CRUCERO QUE ESTOY POR RESERVAR
CRUCERO PARA FIN DE ESTE ANO, VIAJADO EN CRUCERQ? VISITA LA ISLA DE , QUE EXCURSIONES
¢QUIEN HA VIAJADO EN CRUCERO QUE 0 COSAS POR HAGER ME RECOMIENDAS
ME RECOMIENDE QUE DEBO LLEVAR ESTOY POR RESERVAR ENTRE CARNIVAL PARA HACER EN ESE DESTINO.

EN LA MALETA? Y ROYAL CARIBBEAN DESDE SAN JUAN
DE PUERTO RICO, ¢CUAL DE LAS

2 LINEAS DE CRUCERO ME RECOMIENDAN
PARA UNA FAMILIA CON NINOS?

- "~ ROYAL
CARNIVAL  -ARIBBEAN

£
.
-
-
:‘




REDES SOCIALES

VIAJARE EN MI PRIMER CRUCERD HOLA AMIGOS QUIEN HAYA
A FIN DE ANO VIAJADO EN CRUCERO
¢QUE RECOMENDACIONES GTIENEN IDEA
DE ACTIVIDADES PARA NINOS ME DE QUE TIPO DE VISA HAY QUE

PODRIAS DAR DURANTE LA TRAVESIA? SACAR PARA DOMINICANOS?

SAPORTE

REPUBLICA
DOMINICANA




TABUADE TEMPERATURA - 30DiS

MONITOREA TU NEGOCIO Y TRAZA UN PLAN DE ACCION DE ACUERDO AL RANGO QUE QUIERES LOGRAR
ESTE MES. LA IMPORTANCIA DE ESTA TABLA ES ENFOCAR TU MENTE A LOGRAR METAS DIARIAS.

| "o | o | Y| || P | P
3000 | 100 | 1.000 | 1500 | 2.000 | 2.500 | 3.000
10000 | 400 | 4.000 | 6.000 | 8.000 | 10.000 | 12.000

25000 | 900 | 9.000 | 13.500 | 18.000 | 22.500 | 27.000

50.000 | 1.800 | 18.000 | 27.000 | 36.000 | 45.000 | 54.000

100.000 | 3.400 | 34.000 | 51.000 | 68.000 | 85.000 | 102.000

250.000 | 8.400 | 84.000 | 126.000 | 168.000 | 210.000 | 252.000

550.000 | 18.400 | 184.000 | 276.000 | 368.000 | 460.000 | 552.000
wancos | URES | S | SO | Shs "R | SH | SR
JMAX. | 1200 | 4000 | 10000 | 20.000 | 40.000 | 100.000 | 220.000

IMPORTANTE: REGUERDA\(IUE LOS NUMEROS TIENEN QUE ESTAR DISTRIBUIDOS
EN EL 40% MAXIMO POR LINEA PARA CALIFICAR A LOS RANGOS




TRABAJAR EN EQUIPO
DIVIDE ELTRABAJO Y
MULTIPLICA LOS

RESULTADOS I




